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Il faut grimper 
d'une marche !
De couverture de magazine en interview ou tribune
télévisée, le secrétaire d’Etat chargé du Commerce, de
l’Artisanat et des PME savoure le succès du nouveau
statut d’auto-entrepreneur : ce “kit anticrise” a sus-
cité 140 000 adhésions à fin avril, et Hervé NOVELLI
en attend 300 000 sur l’ensemble de l’année.

Même si les critiques sont vives, de concurrence
déloyale aux artisans ou de non qualification des
inscrits dans certains domaines, et si ce statut ne
concerne pas directement les adhérents du CRA, ne
boudons pas notre plaisir : “Son succès montre que
les Français se retroussent les manches… A terme, ce
statut peut contribuer de manière importante à la
croissance dont nous avons besoin” déclare le minis-
tre.

Au-delà de cet optimisme du politique, préférons 
l’analyse de François HUREL, ancien délégué général
de l’APCE, et auteur du rapport original sur le statut
de l’auto-entrepreneur, qui veut fédérer les nouveaux
adhérents dans une union des auto-entrepreneurs :

> L’auto-entrepreneur est l’incarnation d’un modèle
où chacun s’assume comme stratège et acteur de
sa vie professionnelle…

> C’est une révolution administrative : celle d’un pré-
lèvement libératoire, modéré et lisible : un pourcen-
tage sur le chiffre d’affaires (où Bercy a quand
même réussi à mettre sa patte et ses limites,
hélas ! – note du rédacteur)

Craignons uniquement ces effets de seuil, qui dans le
passé ont paralysé le développement des PME – pas-
sage à 10, ou 50 salariés par exemple. “L’Auto-entre-
preneur peut être un tremplin vers la création d’une
entreprise plus importante… Donnez-nous, Monsieur
le Ministre, les simples moyens d’une marche à
franchir, pour que “d’un complément de revenu” on
passe à la création d’un, de deux, de dix emplois.

Le tremplin vous le trouverez dans les mesures desti-
nées à faciliter la transmission, car là, la structure
existe.

Les mesures, nous en proposons ici certaines, dont le
CRA ne revendique pas la paternité : elles figuraient
dans un rapport, remis par la CCIP de Paris, notre par-
tenaire, sous l’autorité de Michel FRANCK, prési-
dent…   en JUIN 2002 !!!

Elles concernent certes un public plus formé et plus
structuré mais sont  représentatives de la marche du
dessus. Elles pourraient, elles aussi doper  le déclen-
chement de la transmission des PME.

François BUELENS

ASSOCIATION NATIONALE POUR LA TRANSMISSION D’ENTREPRISES

18, rue de Turbigo, 75002 Paris
Tél. : 01 40 26 74 16 • Fax : 01 40 26 74 17
Site : www.cra-asso.org • e-mail : info@cra-asso.org

Du neuf… 
avec de l'ancien
Le rapport que nous mentionnons dans l’éditorial,
comportait à l’époque (2001) trente propositions
pour faciliter la transmission des pme. Certaines
ont évolué depuis positivement, sous les ministères
précédents, notamment de R. DUTREIL et
Y. JACOB, particulièrement pour ce qui concerne le
régime des donations et des transmissions familia-
les.

Celles que nous reprenons aujourd’hui, viendront
compléter, dans l’urgence de la crise économique,
les mesures favorables consacrées aux PME (finan-
cement complémentaire donné à OSEO pour la
transmission ; loi TEPA-ISF pour l’investissement
PME) depuis novembre par le gouvernement.

Les repreneurs compétents sont là, et les cédants
sont toujours hésitants à se déclarer, même si dans
bien des cas, attentisme et appauvrissement de
l’entreprise vont de pair.

Certaines mesures représentent peut-être fiscale-
ment des manques importants, d’autres peu. Il ne
nous appartient pas de faire le choix entre “poli-
tique” et ”efficacité” : la baisse de la TVA dans la
restauration qui coutera à la nation sensiblement
ce que rapporte l’ISF, pour quel résultat?, est-elle
plus justifiable que la première des six propositions
que nous reprenons qui en coûterait vingt fois
moins, et qui, plus sûrement constituerait cette
“marche” créatrice d’emploi et complémentaire de
l’”auto-entrepreneur”.

1. Général : Relever les limites d’application, de
manière raisonnable, au triple des limites du
régime micro entreprise, soit 228 400 € pour
les ventes et 81 000 € pour les prestations de
service (chiffre 2001) (elles ont été relevées en
2009, à 81 000 et 32 000 € !).

2. Cédants : Adapter le paiement de l’impôt aux
modalités de paiement du prix, en étalant l’im-
pôt sur les plus-values en cas de paiement
échelonné du prix de cession, et en tenant
compte des clauses sur la variation du prix de
cession.

3. Cédants : Déduire les cotisations de retraite du
dirigeant, versées en réemploi du produit de ces-
sion du montant de la plus-value. Au crédit du
gouvernement, l’exonération complète de la
plus-value de cession a été validée pour un
départ en retraite précédant ou suivant la date
de  transmission de deux ans en mars 2009.
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Salon des Entrepreneurs - Palais des Congrès

LYON les 17 et 18 Juin (Stand 331 village 3)

Conseils de repreneurs avec CRA
45 minutes d’écoute, de  partage et de conseils 

entre un chef d’entreprise et de futurs repreneurs.

PRENEZ RENDEZ-VOUS : par Mail : cra.lyon@cra-asso.org 
sur place : stand 331

Séances toutes les heures de 11 heures à 18 heures par petits groupes

(suite page 2)



10134 CESSION
Dél. : LA ROCHELLE/ROCHEFORT / NIORT

Poitou-Charentes

Effectif : 6
EURL Capital : 20 000 €

Création : 1992
Valeur demandée : 150 000 €

INGENIERIE REALISATION VOIRIE
Solides références, aménagements, voi-
ries et réseaux collectivités locales.
Clientèle publique 90 % dont marchés
conclu sur 1 à 3 ans. Résultats positifs et
croissants depuis sa création. Rentabi-
lité, notoriété, compétence du personnel
permettent d’envisager développement
et diversification. Excellente opportunité
pour un professionnel ayant exercé dans
BTP.

CA : 327 000
Motif cession : Retraite
Profil : Prof. secteur - Gestionnaire

10135 CESSION
Délégation : MONTPELLIER

Ile-de-France

Effectif : 1
SARL Capital : 90 000 €

Création : 1989
Valeur demandée : 180 000 €

CONCEPTION DISTRIBUTION SUPPORTS
VELOS
Conception et distribution de supports à
vélos pour magasins, garages, parcs,
voitures, etc. Marché de niche en pleine
croissance. Clientèle nationale. Porte-
feuille de 1 000 clients. Structure très
souple (la fabrication est sous-traitée).
Forte capacité d’innovation. Potentiel de
développement intéressant.

CA : 230 000
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Développeur

10136 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE OUEST

Ile-de-France

Effectif : 29
SA Capital : 750 000 €

Création : 1950
Valeur demandée : 1 400 000 €

TRAITEMENT SURFACES, CONTROLES NON
DESTRUCTIFS
Niche industrielle, avantage concurren-
tiel lié à la gamme complète de presta-
tions assurées. Solides références en
milieu aéronautique. Potentiel de déve-
loppement non exploité vers d’autres
secteurs économiques. Equipe tech-

nique stable et de qualité. Indépendance
financière. Convient à manager ayant le
sens commercial et du service. Une
connaissance technique serait un atout.
Cession des murs en plus

CA : 1 700 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Manager expér. - Développeur

10137 CESSION
Délégation : CHOLET

Poitou-Charentes

Effectif : 7
SA Capital : 230 148 €

Création : 1945
Valeur demandée : 375 000 €

FRUITS ET LEGUMES & MAREE
Cette affaire spécialisée dans la distribu-
tion aux particuliers et aux collectivités a
puisé dans sa longue histoire, un savoir-
faire, une notoriété et un professionna-
lisme reconnus d’une clientèle fidèle. Un
successeur sachant ajouter à l’expérience
du cédant, la vigueur et les nouvelles
méthodes de sa génération trouvera des
possibilités de développement interne et
externe à la mesure de ses ambitions.

CA : 1 384 356 €
Motif cession : Retraite
Profil : Conn. métier - Développeur

10138 CESSION
Délégation : SAINT NAZAIRE

Centre

Effectif : 12
SAS Capital : 1 546 000 €

Création : 1979
Valeur demandée : 3 600 000 €

MAISONS INDIVIDUELLES CENTRE ET IDF
Société de construction de maisons indi-
viduelles en secteur diffus créée en 1979
elle est basée dans les régions Centre et
Ile de France. Les segments de marché
exploités sont : intermédiaires et popu-
laire. Les chiffres clés de l’exercice 2008
sont : CA = 6 200 K€, résultat net =
378 K€, capitaux propres 1 546 K€. L’en-
treprise dispose d’un carnet de com-
mandes représentant un ca de 9 000 K€
ce qui donne une visibilité de 18 mois
environ.

CA : 6 267 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Gestionnaire

10139 CESSION
Délégation : MORLAIX

Bretagne

Effectif : 10
SARL Capital : 81 381 €

Création : 1953
Valeur demandée : 800 000 €

NEGOCE DE LEGUMES
Entreprise à forte image de marque,
dégageant une bonne rentabilité, implan-
tée en zone de production leader, distri-
bue auprès d’une clientèle de grossistes,
semi-grossistes, détaillants et centrale
de la grande distribution une large
gamme de légumes. Son service logis-
tique intégré et la qualité de ses produits
sont très appréciés de la clientèle.

CA : 6 349 972 €
Motif cession : Retraite
Profil : Développeur - Commercial

10140 CESSION
Délégation : PARIS

Midi-Pyrénées

Effectif : 11
EURL Capital : 201 636 €

Création : 1996
Valeur demandée : 1 100 000 €

INGENIERIE TRAVAUX PUBLICS
A céder, dans le Sud-Ouest de la France,
société leader dans son activité, spécia-
lisée dans les études d’exécution d’ou-
vrages de structures de bâtiments. Agit
auprès d’architectes en amont du permis
de construire, établit ensuite les plans de
consultation des entreprises puis assure
la réalisation des plans d’exécution pour
l’entreprise retenue. La société est ainsi
le garant d’une bonne relation entre le
promoteur et l’entreprise de gros œuvre.
Activité répartie sur deux sites.

CA : 1 044 226 €
Motif cession : Raison fam./pers.
Profil : Prof. secteur - Gestionnaire

10141 CESSION
Délégation : ARLES - AVIGNON

Languedoc-Roussillon

Effectif : 5
SARL Capital : 250 000 €

Création : 2006
Valeur demandée : 250 000 €

MATERIELS ET EQUIPEMENTS 
POUR ESPACES VERTS
Vente du fonds de commerce. Entreprise
de vente, location, réparations de maté-
riels et équipements pour l’entretien et la
création de jardins et d’espaces verts.
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Région parisienne

Inscription aux séances d’information (gratuites) pour 2009 (prochaines) :

9 septembre et 14 octobre 2009

Cycle de formation repreneurs

Pour 2009 (prochain) : 8 septembre au 2 octobre 2009

Inscriptions, renseignements : J.J. BRUNET 

Tél. 01.46.95.10.32 Fax : 01.46.95.00.08

cra.formationiledefrance@cra-asso.org

Région Sud-Est - Rhône Alpes

Journées sensibilisation cédants

s’adresser à M. TROMPE : 06.09.35.30.76

Cycle de formation repreneurs : 22 septembre au 9 octobre 2009

Contact : Daniel GUEDON : 04.72.29.16.30 - 06.08.97.71.72

cra.formationsudest@cra-asso.org

Réunion d’information : 

Contact : P. Guillard / D. Lorpin 04.72.53.80.54

cra.formationsudest@cra-asso.org

Pour  toute  informat ion complémenta i re  :  dates  séances  d ’ informat ion 2008,  durée des  cyc les ,  inscr ipt ions ,  loca l i sat ion,  etc .
Vo i r  notre  s i te  internet  www.cra-asso.org

C R A  F O R M A T I O N

4. Cédants et Repreneurs : Le mode
de calcul du seuil de participation de
25 %, en matière d’ISF, qui condi-
tionne l’exonération, ne tient pas
compte des situations particulières
et notamment des transmissions de
PME en cas de cession progressive
du capital. Proposition : considérer
comme des biens professionnels, les
parts ou actions issues d’un patri-
moine exonéré et qui font l’objet
d’une transmission échelonnée à
condition que les repreneurs s’enga-
gent, dans un délai de huit ans, à
respecter l’ensemble des conditions
d’exonération (en attendant bien
sur, la suppression pure et simple de
l’ISF ! – NDLR).

5. Etendre l’exonération ISF aux
participations minoritaires rassem-
blées dans un “pacte d’associés ou
d’actionnaires” représentant au
moins 25 % des droits financiers et
de vote, avec l’engagement de
conserver les titres au moins huit
ans.

6. Instaurer la fiducie : Cette tech-
nique permettrait à un “constituant”
de transférer temporairement la pro-
priété de tout ou partie de ses biens,
activités, ou entreprises à un fidu-
ciaire, qui aurait pour mission d’en
faire un usage convenu et d’agir
dans un but déterminé.

Ainsi un chef d’entreprise aurait la pos-
sibilité de désigner un successeur tem-
poraire, dans l’attente de la constitu-
tion d’un groupe de repreneurs –
extérieurs, héritiers ou collaborateurs –
apte à reprendre l’entreprise.

Voici quelques propositions neuves…
de huit ans, mais dont l’application
immédiate faciliterait les offres de
transmission et sécuriseraient la démar-
che du repreneur.

Vos commentaires à 
synergies@cra-asso.org

(suite de la page 1)



Affaire douze années d’expérience mais
restructurée et déplacée dans une zone
de chalandise de premier plan. Bâtiment
neuf. Affaire jeune qui a coûté fort cher à
sa mise place, résultat 2009 sera au
minimum à l’équilibre mais à fort déve-
loppement qui ne peut que rapporter.

CA : 700 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Technicien

10142 CESSION
Délégation : CHOLET

Ile-de-France

Effectif : 2
SARL Capital : 76 000 €

Création : 1980
Valeur demandée : 245 000 €

CENTRE DE REPROGRAPHIE
Société spécialisée dans la reprogra-
phique et l’édition sur mesure avec PAO,
clientèle B2B et B2C avec de la récur-
rence, Equipement copieurs de marque
en leasing et aussi en propre, chaine
technique complète pour produire un tra-
vail qualitatif reconnu, Implantation Paris
intra-muros sur une zone de chalandise
conséquente. Affaire saine et rentable.

CA : 281 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Conn. métier - Commercial

10143 CESSION
Délégation : PARIS

Annonce sans région

Effectif : 15
SARL Capital : 30 000 €

Création : 1940
Valeur demandée : 600 000 €

VPC MATERIEL ENSEIGNEMENT MAROC
La société livre les lycées et collèges du
ministère de l’Education Nationale ainsi
que ceux du secteur privé. Un réseau de
revendeurs se constitue parallèlement.
La société dispose à ce jour d’un fichier
d’environ 2000 clients. Elle est très
connue dans le milieu professionnel et
jouit d’une excellente réputation.

CA : 300 000 €
Motif cession : Retraite

10144 CESSION
Délégation : AIX MARSEILLE

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 4
SARL Capital : 94 233 €

Création : 2006
Valeur demandée : 250 000 €

DISTRIBUTEUR DE PRODUITS DE
LABORATOIRE
Distributeur généraliste de produits chi-
miques (réactifs), d’appareillage et de
consommable auprès d’industriels de la
région PACA (para pétrolier cosmétique,
agroalimentaire) et des laboratoires insti-
tutionnels de contrôle. Axes de dévelop-
pement géographique vers les laboratoi-
res d’analyse médicale ou vers des
niches prometteuses type œnologie,
additifs alimentaires ou stations d’épura-
tion eaux.

CA : 768 523 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Conn. métier

10145 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE OUEST

Ile-de-France

Effectif : 21
SARL Capital : 100 000 €

Création : 1997
Valeur demandée : 600 000 €

PAYSAGISTE CREATEUR LEADER SUR SON
SECTEUR
Vente du fonds de commerce, compor-
tant les actifs, le matériel, les équipes, le
carnet de commandes, la location d’un
terrain de 17 000 m2 + 150 m2 de
bureaux + 500 m2 de dépôt couvert et
fermé, hors gel + 150 m2 de dépôt cou-
vert ouvert. La vente de ce fonds s
adresse à un paysagiste/créateur ou à
une entreprise de VRD ou activité simi-
laire en croissance externe, Le repreneur
aura la possibilité d’acquérir la SCI pro-
priétaire des lieux.

CA : 1 600 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Conn. métier - Prof. secteur

10146 CESSION
Délégation : CHOLET

Pays de la Loire

Effectif : 5
SARL Capital : 30 000 €

Création : 2005
Valeur demandée : 200 000 €

MACHINES D’EMBALLAGES
Société de fabrication, réparation et
entretien de machines d’emballage (fil-
meuses) assurant le service après-vente
et la vente de pièces. La société a su
acquérir et développer une notoriété
importante grâce à un savoir-faire
reconnu par ses clients. 13% du CA est
réalisé à l’export. Peu concurrencé régio-
nalement cette entreprise recherche son
repreneur développeur

CA : 709 000 €
Motif cession : Réorient. prof.
Profil : Conn. métier - Commercial

10147 CESSION
Délégation : PARIS

Midi-Pyrénées

Effectif : 12
SARL Capital : 706 101 €

Création : 1976
Valeur demandée : 4 200 000 €

TRANSPORT ROUTIER
Savoir-faire apprécié et reconnu pour
cette plateforme multiservices de
transport routier de marchandises, logis-
tique, stockage (industriel, alimentaire et
agricole) et affrètement. Société in bonis,
rentabilité 13% du CA. Site de 32 000 m2

à 1 h de Toulouse sur axe autoroutier.
Adhérent à un groupement international
de transports, distribution, logistique.
Cession de 100 % des titres de la
société et l’immobilier. A la fois entreprise
de proximité régionale et transporteur de
dimension nationale.

CA : 1 130 889 €
Motif cession : Retraite
Profil : Gestionnaire - Conn. métier

10148 CESSION
Délégation : GRENOBLE

Rhône-Alpes

Effectif : 4
SARL Capital : 11 185 €

Création : 2004
Valeur demandée : 350 000 €

RESIDENCE HOTELIERE CHALETS DE LUXE
Gestion de chalets haut de gamme avec
prestations hôtelières quatre étoiles dans
une prestigieuse station des Alpes fran-
çaises. Activité novatrice à fort potentiel
de développement national et internatio-
nal.

CA : 270 000 €
Motif cession : Réorient. prof.
Profil : Prof. secteur - Conn. métier

10149 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE NORD

Ile-de-France

Effectif : 15
SARL Capital : 100 000 €

Création : 1984
Valeur demandée : 1 000 000 €

FILETAGE DE TOUS METAUX
Bel outil de production de filetages de piè-
ces métalliques traitées ou non traitées
pour l’aéronautique, l’automobile, le ferro-
viaire, la marine, le médical, le bâtiment.
Certification ISO 9100 en 2008. Bonne
réputation de travail de qualité sur le mar-
ché français et export. Equipe technique
très professionnelle, parc machines
important, matériels de contrôle de haute
précision. Un vrai savoir-faire qu’il faut
faire connaître pour relancer et dévelop-
per cette activité de niche.

CA : 1 500 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Gestionnaire - Développeur

10150 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE OUEST

Ile-de-France

Effectif : 4
SARL Capital : 7 622 €

Création : 1998
Valeur demandée : 280 000 €

ORGANISATION SERVICES MEDICAUX S/SITE
Organisation, logistique des évènements
en France et à l’étranger, par une présence
médicale adaptée. Analyse de risques
basée sur grande expérience de l’événe-
mentiel, fournissons les équipes médica-
les spécialisées, issues des Samu, des
grands services d’urgence ou de l’assis-
tance, avec un matériel étudié et adapté
disposant de tous moyens nécessaires à
prise en charge des urgences, et pharma-
cie complète pour toutes pathologies.

CA : 500 000 €
Motif cession : Réorient. prof.
Profil : Prof. secteur

10151 CESSION
Délégation : NANTES

Pays de la Loire

Effectif : 27
SAS Capital :  636 000 €

Création : 1950
Valeur demandée : 1 000 000 €

EMBALLAGES EN BOIS
Entreprise fabriquant tous types d’em-
ballages en bois pour clientèle indus-
trielle très diversifiée. Bonne rentabilité.

CA : 3 600 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Industriel

10152 
Délégation : CRA RESEAUX

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 50
SARL Capital : 200 000 €

Création : 2009
Valeur demandée : 800 000 €

RESTAURATION RAPIDE
Nice - Nouvelle implantation : grand
groupe international en très forte crois-
sance en France souhaite s’appuyer sur
des partenaires indépendants pour
accélérer son développement. A ce titre,
nous sommes à la recherche d’un entre-
preneur possédant de fortes compéten-
ces managériales et opérationnelles en
vu de prendre, à terme, la gestion de plu-
sieurs unités (50 employés par unité). Les
données financières seront transmises
après signature d’un accord de confi-
dentialité.

CA : 1 €
Motif cession : Recherche partenariat
Profil : Manager expér. - Développeur

10153 CESSION
Délégation : EPINAL

Lorraine

Effectif : 33
EURL Capital : 152 449 €

Création : 1979
Valeur demandée : 3 900 000 €

GROUPE DE GENIE CLIMATIQUE
Groupe spécialisé dans l’étude, la
conception et l’installation de systèmes
thermiques. En amont des installations,
le bureau d’étude intégré définit et pré-
voit les besoins de ses clients en matière
de climatisation, de ventilation ou de
désenfumage. En aval, le groupe est
également spécialisé dans les domaines
de la maintenance et de l’exploitation
des systèmes de chauffage et de clima-
tisation industriels.

CA : 8 000 000 €
Motif cession : Retraite

10154 CESSION
Délégation : MULHOUSE

Alsace

Effectif : 8
SARL Capital : 40 000 €

Création : 1945
Valeur demandée : 1 000 000 €

MECANIQUE DE PRECISION
Très belle entreprise spécialisée dans l’u-
sinage de pièces mécaniques (unitaires,
prototypes ou de très petites séries)
disposant d’un savoir-faire technique et
d’un outil de production optimal. Points
forts : notoriété, excellente réputation de
qualité, réactivité, équipement technique
moderne et en excellent état, potentiel
de développement.

CA : 1 600 000 €
Motif cession : Réorient. prof.
Profil : Prof. secteur
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10155 CESSION
Délégation : LORIENT

Bretagne

Effectif : 8
EURL Capital : 7 622 €

Création : 1993
Valeur demandée : 60 000 €

ENTREPRISE DE GROS OEUVRE EN BATIMENT
Entreprise de bâtiment spécialisée dans
le gros œuvre pour la réhabilitation, la
rénovation et la construction neuve,
installée en Bretagne Sud en zone
côtière. Assure marchés publics et parti-
culiers. Clientèle fidélisée. Vend le fonds
de commerce et le matériel nécessaire,
personnel expérimenté. Zone d’activité,
50 km autour du siège social.

CA : 570 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Conn. métier - Développeur

10156 CESSION
Délégation : PARIS

Midi-Pyrénées

Effectif : 13
SARL Capital : 960 625 €

Création : 1997
Valeur demandée : 1 700 000 €

MENUISERIE ALUMINIUM
Midi-Pyrénées. Groupe de trois sociétés
(SARL) de fabrication, thermo laquage et
pose de menuiserie aluminium et ferme-
tures de bâtiment. Très forte notoriété et
capacité importante de développement.

CA : 1 464 997 €
Motif cession : Raison fam./pers.
Profil : Gestionnaire - Conn. métier

10157 CESSION
Délégation : LYON

Rhône-Alpes

Effectif : 86
SAS Capital :  1 500 000 €

Création : 1974
Valeur demandée : 1 500 000 €

ENSEMBLIER DE PIECES MECANOSOUDEES
Groupe de trois sociétés basées sur
mÍme site industriel (complexe immobi-
lier récent 9 247 m2 couverts sur terrain
25 000 m2) proposant offre globale en
BtoB industriel comme ensemblier pour
des biens d’équipement destinés à la
voirie, à l’agricole, ou encore le BTP.
L’outil industriel est de dernière généra-
tion. Mécano soudure, tôlerie, chaîne
peinture Epoxy et assemblage de pièces,
sont les principaux métiers du groupe,
qui emploie environ 90 professionnels
très expérimentés.

CA : 10 000 000 €
Motif cession : Changement de vie
Profil : Manager expér. - Prof. secteur

10158 PARTICIPATION
Délégation : PARIS

Annonce sans région

Effectif : 6
SARL Capital : 470 000 €

Création : 1996
Valeur demandée : 400 000 €

EDITEUR DE LOGICIELS
Société, leader dans une niche en déve-
loppement significatif. Outils RBI pour la
supervision des équipements soumis à
réglementation. Classée entreprise inno-
vante soutenue par OSEO. Portefeuille

de clients prestigieux et récurrents,
grands comptes de la chimie, parachi-
mie, pharmacie, raffineries.

CA : 350 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Prof. secteur - Commercial

10159 CESSION
Délégation : METZ

Lorraine

Effectif : 7
SARL Capital : 7 622 €

Création : 1990
Valeur demandée : 600 000 €

PRET A PORTER HAUT DE GAMME
Affaire constituée de deux boutiques
dans deux grandes villes commerçantes
de l’est de la France. Prêt à porter de
grandes marques avec accessoires pour
femmes. Bonne notoriété en grande
région (fichier de 2 700 clients). Forte
progression du CA dans les cinq derniè-
res années et potentiel de développe-
ment à moyen terme. Boutiques en loca-
tion à un prix modéré.

CA : 932 799 €
Motif cession : Retraite
Profil : Prof. secteur - Conn. métier

10160 CESSION
Délégation : AIX MARSEILLE

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 6
SA Capital : 77 500 €

Création : 1983
Valeur demandée : 750 000 €

SOCIETE D’HABILLEMENT

Société de "Homewear" qui travaille
avec un réseau de 500 magasins soit de
vêtements, soit de cadeaux maison. Pré-
sente sur les différents salons spéciali-
sés. L’activité se partage entre 70%, sur
la France et 30% à l’export. Toujours
bénéficiaire.

CA : 1 500 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Conn. métier - Développeur

10161 CESSION
Délégation : ANGOULEME/COGNAC

Poitou-Charentes

Effectif : 17
SARL Capital : 250 000 €

Création : 1986
Valeur demandée : 800 000 €

COMPOSANTS MECANIQUES DE TRANSFERT
Ce fabricant de vannes, distributeurs
rotatifs alvéolaires, aiguillages, émot-
teurs, équipements de transferts desti-
nés aux poudres et vrac secs des indus-
tries chimiques, pétrolières, minières,
métallurgiques ou agro-alimentaires jouit
d’une forte notoriété nationale et interna-
tionale. Il dispose d’un équipement
industriel et de personnels performants.
Il intéressera un Ingénieur au sens com-
mercial développé ou un confrère sou-
haitant élargir sa gamme. L’immobilier
est inclus dans la cession.

CA : 2 500 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Technicien - Développeur

10162 CESSION
Délégation : ANNECY

Rhône-Alpes

Effectif : 26
SA Capital : 41 000 €

Création : 1942
Valeur demandée : 100 000 €

SECOND OEUVRE BTP
PME spécialisée en peinture/rénovation
de bâtiments et isolation de façades.
Clientèle diversifiée: particuliers, copro-
priétés et administrations. Gros potentiel
de développement dans région dyna-
mique. Le cédant part à la retraite et
accompagne le repreneur.

CA : 1 500 000 €
Motif cession : Retraite

10163 CESSION
Délégation : PARIS

Annonce sans région

Effectif : 5
SARL Capital : 255 000 €

Création : 1989
Valeur demandée : 450 000 €

GRAVURE SIGNALETIQUE
Activités : repérage industriel, bâtiment,
copropriétés (plaque professionnelle BL-
TN-signalétique), Gravure sur pièces
mécaniques planes, cylindriques,
coniques, création trophées, pochoirs,
tampons, de la pièce unique à la grande
série (plexi, alu, inox, laiton, bois, site
internet performant, fidélité clientèle
industrielle de PME et de boutique. Peut
être destiné aussi à un groupe intéressé
par un département gravure. Fort déve-
loppement du chiffres d’affaires avec un
commercial actif,

CA : 600 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Conn. métier

10164 CESSION
Délégation : CANNES

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 11
SAS Capital :  228 674 €

Création : 1978
Valeur demandée : 1 800 000 €

VENTE ET REPARATION DE MOTOCYCLES
Société crée depuis 1978 spécialisée
dans la vente et la réparation des moto-
cycles, qui bénéficie des relations éta-
blies de longue date avec deux marques
prestigieuses : Kawasaki et Triumph.
Cette affaire est en forte progression sur
un marché porteur. Réputée pour sa
qualité de service, un personnel compé-
tent et motivé. Clientèle diversifiée et
fidélisée: environ 5 000 clients.

CA : 4 973 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Technicien - Manager expér.

10165 CESSION
Délégation : TOURS

Centre

Effectif : 28
SAS Capital :  315 000 €

Création : 1977
Valeur demandée : 183 000 €

TRANSPORTS VOLUMINEUX
Affaire de plus de trente ans, solide répu-
tation, implantation en ZI près important
sud autoroutier, rayonnement régional et
national, trafic régulier et à la demande.

Sa notoriété permet élargissement vers
activités complémentaires. Surface libre
pour extension locaux si besoin. Affaire
idéale pour croissance externe.

CA : 2 784 000 €
Motif cession : Réorient. prof.
Profil : Prof. secteur - Développeur

10166 CESSION
Délégation : VALENCE

Rhône-Alpes

Effectif : 19
SARL Capital : 695 000 €

Création : 1974
Valeur demandée : 1 500 000 €

BTP
Entreprise de travaux publics, maçonne-
rie, terrassement et VRD : 70 % collecti-
vités et administrations et 30 % privé.
Bonne notoriété, solidité financière, sec-
teur géographique avec peu de concur-
rence. Excellente rentabilité. Possibilité
d’accompagnement.

CA : 2 700 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Conn. métier

10167 CESSION
Délégation : MONTLUCON

Auvergne

Effectif : 30
SA Capital : 2 400 000 €

Création : 1930
Valeur demandée : 2 400 000 €

MATERIEL AGRICOLE
Entreprise de vente et maintenance de
matériels agricoles, concessionnaire
exclusif grande marque, très bien
implantée sur la région Auvergne. Acti-
vité animée par une équipe de profes-
sionnels expérimentés, projet de déve-
loppement important sur la région en
cours de mise en œuvre.

CA : 11 000 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Gestionnaire - Commercial

10169 CESSION
Délégation : AIX MARSEILLE

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 19
SA Capital : 38 112 €

Création : 1979
Valeur demandée : 1 100 000 €

SOCIETE DE FERMETURE DE BATIMENT
Société de fabrication et négoce de fer-
metures alu-pvc et vérandas dans une
grande ville de PACA. Existe depuis
trente ans. CA 2 700 000 euros. Bénéfi-
ciaire. Vente pour cause de retraite.

CA : 2 700 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Prof. secteur - Développeur

10170 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE SUD

Ile-de-France

Effectif : 6
SAS Capital :  100 000 €

Création : 2008
Valeur demandée : 4 000 000 €

NEGOCE STATIONS DE LAVAGE AUTOMOBILES
Importateur pour la France d’un des plus
grand fabricant européen de stations de
lavage automobiles. Reprise de la carte
d’importation en avril 2008 et depuis

Bulletin N° 210 - m
ai-juin 2009

4

Ces annonces sont diffusées par              avec les réserves d’usage et sans garanties



reconstruction du réseau de commercia-
lisation avec l’embauche de cinq com-
merciaux et agents commerciaux. Plus
de mille implantations de matériels en
France pour cette marque leader en
Europe avec un important taux de renou-
vellement du matériel.

CA : 3 700 000 €
Motif cession : Raison fam./pers.
Profil : Commercial - Prof. secteur

10171 CESSION
Délégation : QUIMPER

Bretagne

Effectif : 11
SA Capital : 185 000 €

Création : 1986
Valeur demandée : 500 000 €

AGENCE DE COMMUNICATION
Agence bénéficiant d’un concept de
marque attractif et d’un positionnement
d’efficacité opérationnelle, travaillant sur
des marchés très diversifiés. Affaire de
très bonne notoriété. Fort potentiel de
développement.

CA : 1 415 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Conn. métier

10172 CESSION
Délégation : AMIENS

Picardie

Effectif : 6
SARL Capital : 16 000 €

Création : 1974
Valeur demandée : 450 000 €

HABILLEMENT HAUT DE GAMME
Société de forte notoriété régionale pro-
pose des marques nationales. Dévelop-
pement possible qui offre un positionne-
ment d’avenir. Les murs appartiennent à
une SCI, location 1 500 euros/mois.

CA : 900 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Prof. secteur

10173 CESSION
Délégation : SAINT ETIENNE

Rhône-Alpes

Effectif : 6
SAS Capital :  410 000 €

Création : 1958
Valeur demandée : 1 200 000 €

AGENCE DE COM B to B ET MARKETING
INDUSTRIEL
Implantée depuis cinquante ans qui
bénéficie d’une très grande fidélité de sa
clientèle et de ses sous-traitants. Inter-
vient dans de nombreux secteurs indus.
comportant des leaders nationaux bâti-
ment second œuvre industrie élec régul
thermique papeterie arts table, mobilier.
Spécialisée dans le conseil en com. le
market opérationnel promo des ventes
l’animation vers les réseaux distribu-
teurs. Excellente position géographique.
Im. mob. de bureau 600 m2 en crédit-bail
éch. 4/2013 inclus.

CA : 1 300 000 €
Motif cession : Recherche partenariat
Profil : Conn. métier - Prof. secteur

10175 
Délégation : CRA RESEAUX

Poitou-Charentes

Effectif : 50
SARL Capital : 200 000 €

Création : 2009
Valeur demandée : 200 000 €

RESTAURATION RAPIDE
Poitiers : Nouvelle implantation : Grand
groupe international en très forte crois-
sance en France souhaite s’appuyer sur
des partenaires indépendants pour
accélérer son développement. A ce titre,
nous sommes à la recherche d’un entre-
preneur possédant de fortes compéten-
ces managériales et opérationnelles en
vu de prendre, à terme, la gestion de plu-
sieurs unités. Les données financières
seront transmises après signature d’un
accord de confidentialité.

Recherche de partenariat
Profil : Manager expér. - Développeur

10176 
Délégation : CRA RESEAUX

Alsace

Effectif : 50
SARL Capital : 200 000 €

Création : 2009
Valeur demandée : 200 000 €

RESTAURATION RAPIDE
Strasbourg : nouvelle implantation :
grand groupe international en très forte
croissance en France souhaite s’appuyer
sur des partenaires indépendants pour
accélérer son développement. A ce titre,
nous sommes à la recherche d’un entre-
preneur possédant de forte compéten-
ces managériales et opréationnelles en
vu de prendre, à terme, la gestion de plu-
sieurs unités. Les données financières
seront transmises après signature d’un
accord de confidentialité.

Recherche de partenariat
Profil : Manager expér. - Développeur

10177 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE SUD

Ile-de-France

Effectif : 20
SAS Capital :  491 000 €

Création : 1973
Valeur demandée : 800 000 €

BTP SECOND ŒUVRE ET RENOVATION
Entreprise générale du bâtiment spéciali-
sée dans les travaux de second œuvre,
en rénovation (peinture intérieure / exté-
rieure, revêtements sols et murs, menui-
series PVC, vitrerie, doublage, par-
quet...). Entreprise saine et pérenne à
forte notoriété, avec une clientèle diversi-
fiée (40% public, 40% privé, 20% parti-
culiers) et des marchés récurrents (50%
du CA assuré).

CA : 2 179 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Conn. métier

10178 CESSION
Délégation : PARIS

Midi-Pyrénées

Effectif : 4
EURL Capital : 86 194 €

Création : 1993
Valeur demandée : 700 000 €

DEMOLITION ET RECYCLAGE AUTOMOBILE
A céder fonds de commerce et immobi-
lier d’une entreprise de démolition et de
recyclage automobile (site classé certifi-
cation Qualicert). L’immobilier, estimé à
500 000 euros, pourrait être exclu de la
cession et loué par le cédant au repre-
neur.

CA : 167 796 €
Motif cession : Raison fam./pers.
Profil : Gestionnaire - Prof. secteur

10179 CESSION
Délégation : PARIS

Œle-de-France

Effectif : 5
SARL Capital : 37 800 €

Création : 1996
Valeur demandée : 1 200 000 €

DISTRIBUTION SPECIALISEE
Ensemble de boutiques, VPC et 
e-commerce. Excellente notoriété et
image dans son univers. En fort dévelop-
pement (progression à deux chiffres).
Leader dans une niche située dans un
marché porteur. Actif sur les secteurs
BtoC et BtoB.

CA : 1 180 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Développeur

10180 CESSION
Délégation : AIX MARSEILLE

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 11
SARL Capital : 8 000 €

Création : 2003
Valeur demandée : 1 000 000 €

DIAGNOSTIC IMMOBILIER
Diagnostics immobiliers pour marchés
public et privé .Entreprise régionale très
bien structurée et très rentable (23%de
résultat d’exploitation/chiffre d’affaires).
Approche qualité forte dans un marché
jeune et chaotique. Stabilité attendue en
2009.

CA : 900 000 €
Motif cession : Réorient. prof.

10181 CESSION
Délégation : PARIS

Midi-Pyrénées

Effectif : 40
SARL Capital : 1 700 000 €

Création : 1983
Valeur demandée : 4 500 000 €

DISTRIBUTION NATIONALE MOB. BUREAU ET
SERVICES LIES
Groupe national de distrib. mob. bureau,
dix agences exploitant sous enseigne ;
moitié sud de la France, Spécialisé mob.
Espaces de travail, 20 000 m2 espace de
stockage. Offre aussi services de
conception, réalisation, livraison et mon-
tage. Les magasins sont implantés à
proximité des grandes villes sur la moitié
sud de la France, et s’adressent à une
clientèle de professionnels. Solidité
financière; groupe structuré, perspecti-
ves de développement importantes.

CA : 7 800 000 €
Motif cession : Réalisation
patrimoniale
Profil : Développeur - Manager expér.

10182 CESSION
Délégation : ANGOULEME/COGNAC

Poitou-Charentes

Effectif : 33
SAS Capital :  650 000 €

Création : 1972
Valeur demandée : 1 500 000 €

ECHANTILLONNAGE TEXTILE ET
CARTONNAGES DIVERS
Leader français de l’échantillonnage tex-
tile (liasses : bloc, multi bloc, dégradé ;
gammes de coloris ; cartes d’échan-
tillons ; books) la société développe éga-
lement une activité de cartonnage (clas-
seurs, valisettes, sous-mains, menus).
Installée dans des locaux récents, son
outillage performant et son personnel de
grande qualité permettront au repreneur
d’optimiser les succès du cédant et de
développer sa stratégie de diversifica-
tion. L’immobilier, en crédit-bail, est
inclus dans la cession.

CA : 3 000 000 €
Motif cession : Problème de santé
Profil : Développeur - Commercial

10183 CESSION
Délégation : PARIS

Ile-de-France

Effectif : 33
SARL Capital : 15 245 €

Création : 1999
Valeur demandée : 400 000 €

SOCIETE DE NETTOYAGE - 
ENTREPRISE D4INSERTION.
Clientèle fidélisée : secteur luxe (prêt à
porter, restauration), associatif (écologie,
social...), collectivités publiques/ territo-
riales. Avance technologique, en particu-
lier, dans le développement durable.
Conventionnée entreprise d’insertion par
le ministère du Travail. Position privilé-
giée dans les marchés réservés.

CA : 500 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Manager expér. - Conn. métier

10184 PARTICIPATION
Délégation : PARIS

Ile-de-France

Effectif : 4
SAS Capital :  40 000 €

Création : 1960
Valeur demandée : 300 000 €

RENSEIGNEMENT COMMERCIAL
Affaire ancienne de bonne notoriété.
Fonctionne uniquement en B to B.
Repose sur un modèle économique ori-
ginal et bénéficie de partenariats privilé-
giés avec des acteurs de premier rang
sur son créneau. Clientèle diversifiée.
Bonne rentabilité. Structure légère.
Potentiel de développement important.
Possibilité d’accompagnement.

CA : 660 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Développeur - Prof. secteur
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10185 CESSION
Délégation : NANCY

Lorraine

Effectif : 7
EURL Capital : 23 000 €

Création : 2005
Valeur demandée : 400 000 €

MAGASIN FLEURS
Entreprise exploitant deux magasins (CA
de 530 000 pour l’un et un CA prévision-
nel de 340 000 pour le magasin récem-
ment ouvert) dans des zones de chalan-
dises très fréquentées. Bénéficient d’une
excellente notoriété auprès d’une clien-
tèle locale et régionale diversifiée (parti-
culiers et collectivités). Dispose de
locaux adaptés à son développement.
Le personnel est qualifié et compétent.
Importante capacité d’autofinancement.

CA : 870 000 €
Motif cession : Réorient. prof.
Profil : Commercial - Gestionnaire

10187 CESSION
Délégation : BORDEAUX

Aquitaine

Effectif : 23
SARL Capital : 20 000 €

Création : 1999
Valeur demandée : 1 700 000 €

MENUISERIE NEGOCE ET INSTALLATION
Cette entreprise vend et réalise l’installa-
tion de menuiseries haut de gamme
auprès d’une clientèle de particuliers à
travers trois entités distinctes. Conces-
sionnaire exclusive d’une marque de pre-
mier plan, parfaitement structurée et
managée, son activité lui permet de pré-
senter une santé financière particulière-
ment attractive. Extension possible de
l’exclusivité sur des zones périphériques.

CA : 2 100 000 €
Motif cession : Changement de vie
Profil : Commercial

10188 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE OUEST

Ile-de-France

Effectif : 14
SAS Capital :  250 000 €

Création : 1995
Valeur demandée : 900 000 €

BARDAGE ISOLATION COUVERTURE
ETANCHEITE
BET intégré, et qualifications spéci-
fiques, acier, alu, membrane pvc, végéta-
lisation. Solides références clients (IDF et
France entière) sources d’une récurrence
forte et d’une croissance sans prospec-
tion avec un an de commandes en car-
net pour 2009. Accompagnement long
possible par le cédant. Compétences
techniques en interne autorisant un profil
repreneur manager, gestionnaire, déve-
loppeur. Une connaissance de l’environ-
nement BTP serait un plus. Bonne renta-
bilité.

CA : 3 700 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Manager expér. - Conn. métier

10189 CESSION
Délégation : EPINAL

Lorraine

Effectif : 9
Création : 1909

Valeur demandée : 250 000 €

ENTREPRISE DE BATIMENT

Entreprise de BTP construction de bâti-
ments industriels – pavillons-rénovation.
Carnet de commande une année. Affaire
très saine. Le dirigeant proche de la
retraite recherche son successeur
connaissant bien le métier et ayant l’am-
bition de reprendre une entreprise. Une
reprise progressive peut Ítre envisagée.

CA : 650 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Conn. métier - Manager expér.

10190 CESSION
Délégation : ARLES - AVIGNON

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 4
SAS Capital :  175 000 €

Création : 1992
Valeur demandée : 450 000 €

CONCEPTEUR-EQUIPEMENTIER DE CENTRES
DE BIEN-ETRE
Dotée d’un forte valeur ajoutée, spéciali-
sée dans un secteur de niche en plein
essor, intervenant dans toutes les
régions de France et à l’étranger, cette
société dispose d’un véritable savoir-
faire dans son métier. Grâce à son
réseau d’affaires bien établi, cette PME
aux profits élevés et constants fonc-
tionne par le bouche à oreilles. Perspec-
tives de développement importantes
pour un repreneur dynamique, commer-
cial, créatif, à l’écoute et passionné.
Vente du fond de commerce.

CA : 575 000 €
Motif cession : Problème de santé
Profil : Commercial - Développeur

10191 CESSION
Délégation : ARLES - AVIGNON

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 25
SARL Capital : 40 000 €

Création : 2004
Valeur demandée : 540 000 €

RESTAURATION RAPIDE
Vente du fond de commerce de restaura-
tion rapide en franchise, n° 1 dans le
positionnement national en qualité et
livraison sur ce marché, installée dans
grandes métropoles PACA. Entreprises
avec équipes de vente et de production
formées. Toutes données d’exploitations
informatisées. Rentabilité avant IS entre
9 et 12%. Développement rapide pour
repreneur motivé, organisé et manager.
85 % de taux de fidélité clients.

CA : 1 000 000 €
Motif cession : Changement de vie
Profil : Manager expér. - Gestionnaire

10192 CESSION
Délégation : MULHOUSE

Lorraine

Effectif : 4
SARL Capital : 500 000 €

Création : 1978
Valeur demandée : 450 000 €

NEGOCE DE TUBES EN ACIER
Entreprise spécialisée dans le négoce de
tubes en acier (ronds, carrés, rectangu-
laires, toutes dimensions). Clientèle
nationale + européenne (B to B). L’ex-
ploitation bénéficie d’un ensemble
immobilier de 3 300 m2, proche des axes
autoroutiers. Equipement technique :
6 ponts roulants + 4 scies à ruban pour la
coupe. Points forts : réactivité, notoriété,
clientèle fidèle et récurrente. Potentiel de
développement par un renforcement
commercial.

CA : 1 900 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Prof. secteur

10193 CESSION
Délégation : EPINAL

Lorraine

Effectif : 7
SARL Capital : 7 622 €

Création : 1960
Valeur demandée : 150 000 €

CARROSSERIE INDUSTRIELLE
Entreprise spécialisée dans la mainte-
nance d’ensembles routiers, réparation et
aménagement carrosserie poids lourds.
Agrément DRIRE. Cessation fonds de
commerce. Location des bâtiments avec
possibilité d’acquisition. Situation géo-
graphique privilégiée en zone industrielle
et à proximité sortie autoroute.

CA : 720 000 €
Motif cession : Réorient. prof.
Profil : Prof. secteur - Conn. métier

10194 CESSION
Délégation : SAINT ETIENNE

Rhône-Alpes

Effectif : 8
SARL Capital : 40 000 €

Création : 1995
Valeur demandée : 460 000 €

RECOUVREMENT DE CREANCES
580 clients PME + prof. lib. + banques-
assurances. Le contrat englobe recouvre-
ment amiable+judiciaire sans supplément
de prix. 85 % de renouvellements et 45 %
de nouveaux clients. Aucune compétence
juridique particulière à posséder, gestion
au quotidien assurée par un salarié, le
dirigeant étant chez les clients. Deux
commerciaux salariés et deux agents
indép.avec com./contrats encaissés.

CA : 400 000 €
Motif cession : Réorient. prof.
Profil : Gestionnaire - Développeur

10195 CESSION
Délégation : PARIS

Ile-de-France

Effectif : 23
SA Capital : 1 180 000 €

Création : 1900
Valeur demandée : 1 000 000 €

EMBALLAGE ET EXPORTATION
Importante entreprise d’emballage et
d’exportation. Plus d’un siècle d’expé-

rience, direction familiale depuis le
début. Très bonne réputation à l’étranger.
Possibilités de croissance. Bel emplace-
ment. Personnel spécialisé. Au prix de
l’entreprise, il faut ajouter celui des
locaux, en SCI familiale, que le cédant
souhaite vendre en mÍme temps; valeur
de marché : 5,3 millions d’euros.

CA : 3 700 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Développeur - Gestionnaire

10196 CESSION
Délégation : PARIS

Ile-de-France

Effectif : 29
SARL Capital : 410 000 €

Création : 1972
Valeur demandée : 700 000 €

MULTISERVICES SECOND RUVRE ET
PROPRETE
Société de multiservices : agencement
(rénovation, aménagement d’espaces,
etc.), menuiserie, électricité, propreté et
prestations associées, réalise pour de
grands comptes, plus de 2,6 M € de chif-
fres d’affaires. Certification dans divers
domaines avec du personnel qualifié et
polyvalent. Bonne rentabilité et possibi-
lité de développement à partir des diffé-
rents métiers de l’entreprise.

CA : 2 700 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Technicien - Commercial

10197 CESSION
Délégation : ARLES - AVIGNON

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 8
SARL Capital : 39 000 €

Création : 2000
Valeur demandée : 600 000 €

AGENCE VOYAGES ET PRESTATION
TOURISTIQUE
Cette société crée en 2000 qui a pris la
suite d’une entité crée avec un associé
en 1988 qui est parti à la retraite. Elle
crée et commercialise des produits et
forfaits de circuits touristiques en Pro-
vence et PACA. Ces circuits sont réalisés
avec une flotte de minibus (5)

CA : 920 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Gestionnaire

10198 CESSION
Délégation : LYON

Rhône-Alpes

Effectif : 13
SARL Capital : 365 145 €

Création : 1998
Valeur demandée : 800 000 €

AGENCE RENAULT-CAROSSERIE
INDEPENDANTE
Agence Renault, récemment restructu-
rée pour accompagner le développe-
ment du portefeuille clients. Cette affaire
conviendrait à un manager à profil com-
mercial.

CA : 2 200 000 €
Motif cession : Raison fam./pers.
Profil : Gestionnaire - Commercial
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10199 CESSION
Délégation : PARIS

Ile-de-France

Effectif : 3
SA Capital : 171 600 €

Création : 1982
Valeur demandée : 680 000 €

FABRICATION ET VENTE DE PRODUITS POUR
L’IMPRIMERIE
Fabricant de produits chimiques pour l’im-
primerie ayant ses propres départements :
R & D, fabrication, conditionnement et
contrôle de ses fabrications. La société
suit rigoureusement les normes européen-
nes et françaises d’étiquetage et de sécu-
rité. Elle assure le suivi technique de ses
clients par un responsable technique d’ap-
plication. Trésorerie saine, elle n’escompte
pas ses traites clients et n’utilise pas les
facilités de caisse des banques. Potentiel
de développement à l’export.

CA : 612 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Conn. métier

10200 PARTICIPATION
Délégation : PARIS

Picardie

Effectif : 30
SAS Capital :  360 000 €

Création : 1990
Valeur demandée : 2 200 000 €

ENTREPRISE INDUSTRIELLE ET
COMMERCIALE A FORTE MARGE
Entreprise industrielle en tôlerie fine
ayant mutée vers des marchés à très for-
tes marges et à forte valeur ajoutée et
très peu de concurrence. Entreprise
ayant été restructurée et réorganisée
prête au développement. Vente partici-
pation de 80%.

CA : 3 000 000 €
Motif cession : Réorient. prof.
Profil : Développeur - Industriel

10201 CESSION
Délégation : NANTES

Pays de la Loire

Effectif : 5
SAS Capital :  800 000 €

Création : 1987
Valeur demandée : 4 500 000 €

INFORMATIQUE
Société spécialisée dans l’informatique
appliquée à la gestion des flux logis-
tiques. Propriétaire exclusif des sources
des programmes du logiciel.

CA : 1 100 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Prof. secteur

10202 CESSION
Délégation : ARLES - AVIGNON

Languedoc-Roussillon

Effectif : 18
SAS Capital :  500 000 €

Création : 1989
Valeur demandée : 800 000 €

CONSTRUCTION METALLIQUE SERRURERIE
Conception, fabrication, montage de
bâtiments métalliques, serrureries (esca-
liers, passerelles) et couverture bardage.
Bien implantée régionalement. Contrat
cadre avec organisme d’état. Compéten-
ces retenues, carnet de commande plus
que conséquent, l’entreprise est structu-

rée, tant au niveau outils de travail (logi-
ciel DAO, outil de production, peinture),
que ressources humaines. Excellente
notation BdeF et organisme de recouvre-
ment.

CA : 3 500 000 €
Motif cession : Raison fam./pers.
Profil : Commercial - Gestionnaire

10203 CESSION
Délégation : METZ

Lorraine

Effectif : 27
SA Capital : 40 017 €

Création : 1986
Valeur demandée : 750 000 €

POSE-RACCORDEMENT GAZ-ELECTRICITE
Dans le secteur du BTP, pose et raccor-
dement de câbles électriques souter-
rains et aériens, travaux gaz et éclairage
public pour EDF, GDF, les syndicats d’é-
lectricité et les communes. Contrats plu-
riannuels (deux à trois ans). Activité
concentrée sur le département des Vos-
ges. Entreprise qualifiée

CA : 1 869 230 €
Motif cession :
Profil : Manager expér. - Prof. secteur

10204 CESSION
Délégation : BREST

Bretagne

Effectif : 6
EURL Capital : 7 622 €

Création : 1979
Valeur demandée : 170 000 €

ELECTRICITE DU BATIMENT
Entreprise ancienne et de très bonne
renommée. Implantée depuis en périur-
baine. Clientèle tertiaire fidèle Potentiel
de développement. Affaire et peu endet-
tée. Belle opportunité.

CA : 514 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Prof. secteur - Développeur

10205 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE SUD

Centre

Effectif : 9
SAS Capital : 56 395 €

Création : 1959
Valeur demandée : 350 000 €

PME GROSSISTE EN PRODUITS LAITIERS
Société de commerce de gros en secteur
alimentaire (spécialisée en produits lai-
tiers et avicoles) vend une de ses filiales
bien située dans le centre de la France,
pour se reconcentrer sur la région pari-
sienne. La société à céder commercialise
l’ensemble des produits frais recherchés
par ses clients régionaux. Sa notoriété
locale permettra à un repreneur à profil
commercial de se développer sur sa
région. Cette filiale vend également des
volailles et de l’épicerie.

CA : 2 068 392 €
Motif cession : Retraite
Profil : Commercial - Conn. métier

10206 CESSION
Délégation : ARLES - AVIGNON

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 5
SARL Capital : 60 980 €

Création : 1978
Valeur demandée : 80 000 €

NEGOCE MOBILIER ET MATERIEL DE BUREAU
Affaire ancienne implantée depuis trrente
ans reprise par le cédant il y a huit ans
seule sur une région de 80 000 habi-
tants, négoce de mobilier, matériel de
bureau et toutes les fournitures, membre
d’une enseigne nationale qui est le pre-
mier groupement indépendant français.

CA : 786 000 €
Motif cession : Raison fam./pers.
Profil : Commercial - Développeur

10207 PARTICIPATION
Délégation : PARIS

Ile-de-France

Effectif : 25
SARL Capital : 23 000 €

Création : 1989
Valeur demandée : 3 000 000 €

CREATION RESEAU EN INFORMATIQUE ET
TELECOM
Société spécialisée IT titulaire d’un réfé-
rencement auprès d’Orange de premier
ordre pour mille appels d’offres/an sur
sept pays dont 80% en France et 15%
dans le Benelux, recherche partenaires
pour exploiter au sein d’un GIE cette
véritable opportunité. Face à notre forte
expérience d’une vingtaine d’années, les
futurs partenaires doivent posséder une
expertise éprouvée et un réseau actif
dans le monde des opérateurs.

CA : 2 500 000 €
Motif cession : Recherche partenariat
Profil : Manager expér. - Prof. secteur

10208 CESSION
Délégation : CHOLET

Pays de la Loire

Effectif : 2
EURL Capital : 192 028 €

Création : 1994
Valeur demandée : 450 000 €

AGENCEMENT DE MAGASINS ET D’INTERIEUR
Cette TPE recherche son successeur
compétent pour assurer son développe-
ment en s’appuyant sur les forces
actuelles (relations privilégiées avec
enseigne et architectes parisiens) de
l’entreprise et l’accompagnement du
cédant.

CA : 806 942 €
Motif cession : Retraite
Profil : Conn. métier - Développeur

10209 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE SUD

Ile-de-France

Effectif : 9
SARL Capital : 182 800 €

Création : 1991
Valeur demandée : 300 000 €

CHAUDRONNERIE PLASTIQUE
Chaudronnerie plastique. SARL créée en
1991. Activité : 20 % atelier et 80 %
chantiers IDF. Principalement dans l’in-
dustrie : chimie, recherche, génie clima-
tique. Domaine du traitement de l’air et
de l’eau.

CA : 877 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Prof. secteur - Industriel

10210 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE SUD

Ile-de-France

Effectif : 20
SARL Capital : 270 000 €

Création : 1996
Valeur demandée : 700 000 €

POSE MURS RIDEAUX OSSAT. METAL,
METALLE
L’entreprise est spécialisée pour la pose
d’ossatures métalliques, de façades
murs-rideaux aluminium/verre et métal-
leries. Elle maîtrise et réalise en sous-
traitance tous montages d’ouvrages
métalliques en Ile de France ainsi que
dans le grand quart Nord-Ouest. Sa
clientèle est récurrente principalement
dans le secteur du bâtiment industriel,
commercial, tertiaire et de la rénovation.

CA : 2 030 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Prof. secteur - Technicien

10211 CESSION
Délégation : ILE DE FRANCE SUD

Ile-de-France

Effectif : 13
SARL Capital : 620 000 €

Création : 1975
Valeur demandée : 700 000 €

METALLERIE - SERRURERIE
Très belle affaire de métallerie - serrurerie
- et construction métallique implanté
dans la région Ile de France. Notoriété
construite sur la capacité du dirigeant à
gérer ses chantiers publics (70 %), mar-
chés privés (20%) et les particuliers
(10%) et à ses équipes techniques de
mener à terme ses dits chantiers.
Société réunissant les certificats euro-
péens de contrôle sécurité en vigueur.
Portefeuille affaire garantie en septembre
2010.

CA : 2 100 000 €
Motif cession : Retraite
Profil : Conn. métier - Commercial

10212 CESSION
Délégation : AIX MARSEILLE

Provence-Alpes-Côte d'Azur

Effectif : 5
SARL Capital : 12 196 €

Création : 1974
Valeur demandée : 550 000 €

VENTE INSTALLATION DE CUISINES
Cette société étudie, vend et installe des
cuisines, et également des salles de bain
destinées à une clientèle moyen/haut de
gamme. Elle est située en centre ville
dans une rue où il existe un pôle design
architecture unique en France. Distribu-
teur de marques prestigieuses.

CA : 1 079 000 €
Motif cession : Retraite
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AIX/MARSEILLE  
mardi-jeudi de 9h30/12h30 et
14h/17h et sur RdV
�/�� 04.42.21.26.04 
cra.aix-marseille@cra-asso.org

AMIENS  sur RdV les mercredi et
jeudi de 14h à 18h 

� 06.62.91.42.06
06.35.51.49.61
03.22.80 17 79
�� 03.22.91.90.33
cra.amiens@cra-asso.org

ANGERS  mardi 10h-12h/14h-
18h  � 02.41.24.14.70
�� 02.41.87.83.82
cra.angers@cra-asso.org

ANGOULEME/COGNAC 
Angoulême : Alain LERNON :
06 75 83 86 54 sur RDV 
Gérard GROBOIS : 06 81 48 10
93 sur RDV 
Cognac : René GAI :
06 32 22 74 18 sur RDV  
� 05.45.94.83.05
�� 05.45.92.43.24
cra.angouleme@cra-asso.org

ANNECY 
mercredi 10h-12h/14h-17h
� / �� 04.50.52.14.08
cra.annecy@cra-asso.org

ARLES-AVIGNON 
Arles : mardi de 9h à 12h et sur
RdV au 06 98 16 03 70 
Avignon : jeudi de 9h à 12h et sur
RdV au 06 98 16 03 70 et de 14h
à 17h et sur RdV 
au 06 07 11 16 55
Carpentras : mardi de 9h à 12h
et sur RdV au 06 07 11 16 55
�� 04.90.99.08.00
cra.arles@cra-asso.org

BAR-LE-DUC  lundi matin 9h30
à 12h00 et sur RdV
� / �� 03.29.76.83.60
cra.barleduc@cra-asso.org

BAYONNE  sur rendez-vous
� 06.80.70.59.23
Daniel DUTEIS
� 05.56.79.28.31
cra.bayonne@cra-asso.org

BLOIS   sur rendez-vous
� 02.54.74.66.89
cra.blois@cra-asso.org     

BOULOGNE-S/MER
ouverture sur RdV
� 06 77 47 74 06 
cra.boulogne@cra-asso.org

BOURG-EN-BRESSE
ouverture sur RdV
� 06 37 23 28 60
cra.bourg@cra-asso.org

BORDEAUX mardi 10h-
12h/15h-17h  jeudi 15h-17h
� 05.56.79.28.31 
�� 05.56.51.71.87
cra.bordeaux@cra-asso.org

BREST  Tous les jours sur RDV
� / �� 02.98.47.28.43
cra.brest@cra-asso.org

CAEN  
lundi et jeudi de 14 h à 17 h
� 02.31.22.30.25
�� 02.31.21.49.45
cra.caen@cra-asso.org

CANNES  lundi et mercredi a-m
mardi et jeudi tte la journée
(06.80.23.38.77)
� 04.93.38.39.10
�� 04.92.59.29.09
cra.cannes@cra-asso.org

CHARLEVILLE-MEZIERES 
(délégation Champagne-
Ardenne)
Sur RdV � 03.26.46.18.36 -
06.81.12.92.83
cra.charleville@cra-asso.org

CHARTRES sur rendez-vous
� / �� 06.75.42.65.86 
cra.chartres@cra-asso.org

CHATEAUROUX sur RdV
�/�� 02.47.64.92.28
cra.chateauroux@cra-asso.org

CHAUMONT (Champagne-
Ardennes) ouverture sur RdV
� 03.26.46.18.36
cra.chaumont@cra-asso.org

CHOLET mercredi de 14 h à 18 h 
et sur RdV
� /�� 02.41.71.49.73
cra.cholet@cra-asso.org

CLERMONT-FERRAND
� 06.88.89.49.42 
cra.clermont-ferrand@cra-asso.org

DIJON (délégation Bourgogne)
mardi 14h30-17h30 / mercredi-
14h-17h / jeudi 14h30-17h
� 03.80.65.92.28  
cra.dijon@cra-asso.org

ENGHIEN (IDF Nord)
mardi, mercredi, jeudi 
9h30 à 12h30 et 14h à 17h
� 01.34.28.00.08
cra.idfnord@cra-asso.org

EPINAL  
jeudi-vendredi 10/12h-14h/18h
� 03.29.82.45.03
�� 03.29.64.10.37
cra.epinal@cra-asso.org

EVRY (Ile de France Sud)
Tous les lundis et sur RdV
� 01.60.79.90.64
�� 01.64.97.94.98  
cra.idfsud@cra-asso.org

FREJUS-SAINT-RAPHAËL
Sur RdV 06 89 28 95 20
cra.frejus@cra-asso.org

GRENOBLE (dél. Rhône-Alpes)
sur RdV
� 06 70 79 27 53 - 
ou 06 42 30 53 13 
ou 06 70 92 54 88 
cra.grenoble@cra-asso.org

LA ROCHELLE/ ROCHEFORT/
NIORT
mardi de 9h à 12h CCI 
La Rochelle
mardi de 14h à 17h CCI Roche-
fort
� 06.86.66.26.32 
cra.larochelle@cra-asso.org

LA ROCHE-SUR-YON
Tous les jours sur RDV
� 02.51.37.33.11
�� 02.51.37.33.22 
cra.vendee@cra-asso.org

LE HAVRE  sur rendez-vous
� 02.32.92.50.54 
cra.lehavre@cra-asso.org

LE MANS  
mercredi 10 h-12h et 14 h-17 h 
� 06.33.13.71.66
cra.lemans@cra-asso.org

LILLE-ROUBAIX-TOURCOING
mardi-jeudi 9h-12h / 14h-17h30
mercredi 9h-12h
� / �� 03.20.99.23.58
cra.lille@cra-asso.org

LIMOGES ouverture sur RdV
� 05.55.03.17.49 
cra.limoges@cra-asso.org

LORIENT ouverture sur RdV
� 02 97 02 40 74 
cra.lorient@cra-asso.org

LYON Tlj 14h à 17h
sauf vendredi de 9h à 12h  
� 04.72.53.80.54
�� 04.37.41.07.55
cra.lyon@cra-asso.org

MACON  Permanences :
MACON le jeudi matin 
CHALON S/SAONE le jeudi a-m
Sur RDV au 06 81 68 76 00
� 06.81.68.76.00 
cra.macon@cra-asso.org

METZ  lundi 14h30 à 18h
� 03.87.75.85.13
�� 03.87.75.85.29
cra.metz@cra-asso.org

MONTLUÇON    sur rendez-
vous
� 06.71.37.79.54 -
04.70.28.47.06
�� 04.71.37.79.54
cra.montlucon@cra-asso.org

MONTPELLIER 
Accueil téléphonique 
du lundi au vendredi - Sur RDV
� / �� 04.99.51.53.38
cra.montpellier@cra-asso.org

MORLAIX mardi de 10h-
12h/14h-17h et jeudi 14h-17h
� 02.98.62.29.91
cra.morlaix@cra-asso.org

MULHOUSE 
lundi et jeudi 14h à 18h
� 03.89.56.19.96  
�� 03.89.45.46.47
cra.mulhouse@cra-asso.org

NANCY tous les jours sauf mardi 
de 10h à 12h et sur RdV
� / �� 03.83.30.09.78
cra.nancy@cra-asso.org

NANTERRE (Ile de France
Ouest) Tous les jours de 10h à
12h / 14h à 17h
� / �� 01.47.25.39.51
cra.idfouest@cra-asso.org

NANTES 
mardi et jeudi 14h à 18h
� / �� 02.40.08.01.22
cra.nantes@cra-asso.org

ORLÉANS mardi, mercredi 
et jeudi 9h à 12h
� 02.38.78.18.16
cra.orleans@cra-asso.org

PARIS  Tous les jours 
de 9h30 à 12h30 et 14h à 18h 
� 01.40.26.73.75
�� 01.40.26.74.17 
cra.paris@cra-asso.org

PAU-TARBES
sur rendez-vous
� 06.11.03.00.16
cra.pau@cra-asso.org

PÉRIGUEUX   sur rendez-vous
� 06.84.55.74.70   
cra.perigueux@cra-asso.org

PERPIGNAN sur rendez-vous 
� 04.68.34.99.26 
cra.perpignan@cra-asso.org

POITIERS  sur rendez-vous
� 06.64.01.40.54
cra.poitiers@cra-asso.org

QUIMPER 
mercredi de 14h à 17h
� 02.98.98.29.65
�� 02.98.98.29.46
cra.quimper@cra-asso.org

REIMS tous les jours 
9h à 12h - 14h à 17h
� 03.26.46.18.36
�� 03.26.46.18.35
cra.reims@cra-asso.org

RENNES  
mardi 9h à 12h/14h à 17h

� 02.99.87.42.98
�� 02.99.38.08.45
cra.rennes@cra-asso.org

ROANNE 
(délégation Rhône-Alpes)
sur RDV - � 04.77.71.15.66 
cra.roanne@cra-asso.org

ROUEN 
mercredi 9h30-12h/14h30-17h
� 02.32.82.58.02
�� 02.35.74.57.23
cra.rouen@cra-asso.org

SAINT-DIZIER sur rendez-vous
� 06 08 51 93 31 
�� 03 25 94 73 71 
cra.saintdizier@cra-asso.org

SAINT-ETIENNE
jeudi de 14h à 17h30 et sur RDV
� 06.63.81.69.90 -
06.61.88.78.39
cra.saintetienne@cra-asso.org

SAINT-NAZAIRE 
mardi, jeudi après-midi
� 02.51.10.04.80
�� 02.40.66.64.93
cra.saintnazaire@cra-asso.org

SAUMUR ouv. sur RdV mobile :
06 62 54 87 80 / 06 82 88 09 66
� 02 41 83 53 50 
cra.saumur@cra-asso.org

STRASBOURG 
mardi et jeudi 14h à 17h
� 03.88.23.51.13
�� 03.88.22.31.20
cra.strasbourg@cra-asso.org

TOULON   sur RdV 
� 06.89.28.95.20
04.94.29.05.02
�� 04.94.29.14.45   
cra.toulon@cra-asso.org

TOULOUSE tous les jours sur RdV 
� 05.62.57.12.88
�� 05.61.24.47.56
cra.toulouse@cra-asso.org

TOURS  sur rendez-vous
� 02.47.64.92.28
�� 02.47.66.04.64 
cra.tours@cra-asso.org

TROYES sur rendez-vous
� 03.25.73.60.85 
cra.troyes@cra-asso.org

TULLE  sur rendez-vous 
� 05.55.20.91.81 
cra.tulle@cra-asso.org

VALENCE  mardi après-midi 14h
à 17h - jeudi matin 9h à 12h
� 04.75.75.70.20
cra.valence@cra-asso.org

VESOUL  sur rendez-vous 
ou le mercredi 9h à 12h
� 06.30.27.39.12 
cra.vesoul@cra-asso.org

BENELUX mardi et mercredi de
9 h 30 à 12 h 30 et 14 h à 18 h
� 01.40.26.71 63
cra.benelux@cra-asso.org

GENEVE  sur rendez-vous
� 00 41 (0) 79 285 12 11
cra.geneve@cra-asso.org

C R A  R é g i o n s CRA Paris : � 01 40 26 73 75 �� 01 40 26 74 17   E-mail : cra.paris@cra-asso.org
Nos délégués reçoivent tous les jours sur rendez-vous  Horaires : du lundi au vendredi de 9 h à 12 h 30 et de 14 h à 18 h


